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Baumit Schweiz AG

Baumit zahlt zu den bekanntesten und erfolgreichsten Baustoffmarken Europas.
Baumit steht fiir Innovation, Sicherheit, Partnerschaft, Qualitdt und Vertrauen am
Bau und bietet eine umfangreiche und innovative Produktpalette fiir Fassade,
Rohbau und den Innenraum. Als bodenstindiges Unternehmen, das eng mit der
Region des Standortes verbunden und gleichzeitig offen fiir Neues ist, suchen wir
fiir unseren Standort in Bassersdorf einen ambitionierten Teamplayer als

Verkaufsberater im Aussendienst (im/w/d) 80 -
100 % | Region Ziirich / Schaffhausen / Thurgau

ﬁ Veroffentlicht: 03 Mai 2024

(T) Pensum: 80 — 100%

Q Vertrag: Festanstellung

@ Sprache: Deutsch (Muttersprache)

(® Arbeitsort: Hybrid

Verkaufsberater im Aussendienst (w/m/d) 80 — 100% | Region Ziirich /
Schaffhausen / Thurgau

Thre Aufgaben

Dank Threr mehrjahrigen Branchenerfahrung beraten und betreuen Sie mit Freude
und Kompetenz unsere Kunden in den Bereichen verputzte Aussenwarmedimmung
(VAWD) und innere Gipserarbeiten. Zu unseren Zielgruppen zahlen Architekten,
Planer, Investoren, Verarbeiter sowie der Baustoffhandel. Ihre Professionalitét in
der Beratung und die enge Kundenbeziehung helfen Thnen beim Verkauf unserer
Produkte sowie bei der Neuakquise von Kunden. Sie erarbeiten fachlich kompetente
Losungen fiir unsere Zielgruppen, fiihren Verhandlungen, erstellen Angebote und
iibernehmen die Schnittstellenfunktion zwischen Kunde und Verkaufsinnendienst.
Ihr Profil
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Sie sind eine kommunikative, verkaufsstarke Personlichkeit mit Charisma und
einem iiberzeugenden Auftreten. Als Verkaufsprofi erkennen Sie rasch das mogliche
Kundenpotenzial und bringen Projekte zum Abschluss. Sie besitzen eine
Grundausbildung im bautechnischen Bereich wie z.B. Gipser, Maler o0.4. und haben
sich idealerweise im Verkaufsbereich weitergebildet. Eine Berufserfahrung im
Aussendienst der Baustoffbranche und in der Betreuung des Baustoffhandels ware
von Vorteil. Sie sind technisch und organisatorisch stark und wissen mit modernen
Kommunikationsmitteln versiert umzugehen. Ein hohes Mass an
Eigenverantwortung und Einsatzfreude liegt Thnen ebenso wie ein

selbststandiges, verantwortungsbewusstes und dienstleistungsorientiertes Arbeiten.
Ihre Perspektiven

Wir bieten Thnen herausfordernde und abwechslungsreiche Aufgaben mit einem
grossen Verantwortungsbereich und Handlungsspielraum. Ein engagiertes Team,
flache Hierarchien und ein gutes Arbeitsklima erwarten Sie. Ein Firmenfahrzeug —
auch fiir die private Nutzung — steht Thnen zur Verfiigung. Als Mitarbeiter/in von
Baumit sind Sie ein Teil des erfolgreichen internationalen Familienunternehmens
und profitieren von einem langfristigen Arbeitsplatz, einem attraktiven
Einkommen, guten Sozialleistungen und Weiterbildungsmoglichkeiten.

Ihre Bewerbung

Bitte senden Sie Ihr aussagekraftiges und vollstandiges Bewerbungsdossier per E-
Mail an:

personal”at"schweiz.baumit.com

Baumit Schweiz AG
Zentrale: Hardstrasse 20 « 8303 Bassersdorf « T +41 52 354 50 70 *
office"at"schweiz.baumit.com

Kontakt

Claudio Russo

Finanzleiter

Re +41(0)523545075

Baumit Schweiz AG
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